WATHERTRATIONEN

BWT water+more ist seit 2005 kom-
petenter Partner flr die Betreiber von
Vendingautomaten und Table-Top-Ge-
r'ten. Speziell auf die Bed!rfnisse der
modernen Vendingbranche haben die
Experten von BWT water+more ihre
Filterkerze ©bestmax V© abgestimmt:
Klein, kompakt und kosteng!nstig bei
hoher Leistung, so erflllt das #exibel
einsetzbare Filtersystem auch die
h$chsten Vendinganspr!che.

Hervorragende Wasserqualit't ist heute eine der wichégstenad¢érenagienden Stoffe, damit sich das Aroma der |
setzungen, um im starken Wettbewerb in der Ventiegigemnctie testmglich entfalten kann. Dazu wird das
stehen zu k"nnen. Wo Qualit't und Kostenkontrolle &fiaetstés|Bieite das Bypass-Wasser wird zusl!tzlich #ber .
stehen, da ist die Filterkerze ©bestmax V© von watertarioemetdter \Watirhal aufbereitet. Das garantiert eine kon:
Denn sie bietet Technologie auf h"chstem Niveau zZWesssrgatitiéktind sch#tzt die Automaten vor Kalkeinlageru
ven Preis. Sie hat eine Kapazit!t von 2.200 Litern ukamiripestietftil@tsystem kann sowohl vertikal als auch horizo
den Idealmaden von 360 mm Gesamth"he und 115lmrmvizndehmissPlatz sparend und besonders montagefreu
ser. Damit ist sie f#r zahlreiche Vendingautomaten [Ssa96b@iVFdss®opf f#r alle Produkte von BWT water+mot
temperatur bestens geeignet. Kosten niedrig und gew!hrleistet eine hohe Betriebssicherh

Bester Geschmack durch konstant hohe Wasserqu&8WT und water+more: zwei starke Partner

©bestmax VO reduziert gezielt die Karbonath!rte Kiond&fassem BWIT water+more haben gleich zwei starke
entfernt st"rende Partikel. Zugleich erh!lt die Filterkieree Sdity. &ie "sterreichische Best Water Technology (B
mehr als 65 Tochtergesellschaften und Beteiligungen so
mehr als 2.200 Beschl!ftigten ein weltweit agierendes Untel
Der Technologief#hrer in der Wasseraufbereitung legt de
punkt auf Hygiene, Sicherheit und Gesundheit. water+mor
dertprozentige Tochtergesellschaft #berzeugt mit dem &
den Anwender und einem internationalen Vertriebsteam. .
2006 gibt es Tochtergesellschaften in Frankreich, Italien,
den Niederlanden, 'sterreich, DInemark und Schweden.
unsere Produkte sind f#r den internationalen Markt entwi
dass unsere Kunden ihre Konzepte in allen L!ndern gleichf
setzen k"nnen. So k"nnen sie ihre Marktposition st'rken&,
Frank Neuhausen, Geschl!ftsfi#hrer von BWT water+more.
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flr die Vendingbranche.

Neue Entwicklungen im Austausch mit den Kunden

So sind ebenso rasch wie das Vertriebsnetz in den vergangenen

Jahren auch enge Kooperationen mit international f#hrenden Unter-

nehmen u. a. im Bereich Vending entstanden. Die Kunden von BWT

water+more schltzen einerseits die Produkte, die speziell auf die

Anwender zugeschnitten sind. Andererseits bietet das Unternehmen

einen enormen Mehrwert: &Neben individuellen Vertriebsstrategien

und Marketingmatnahmen geh"ren auch Training und Produktschu-

lungen f#r Vertrieb und Techniker sowie Vor-Ort-E@%{ggung ZU un-

serem Service, der das ©more© ausmacht&, so Egigﬁdm\?t]ﬁausen. Bei

der Entwicklung seiner Produkte greift water+more nicht nur auf das

umfassende Know-how seiner Mitarbeiter in allen Bereichen der Fil-

ter- und Gastro-Technologie und die Kenntnisse de®béstimik@nférmse Aufmineralisierung salzarmen Wassers f?
BWT zur#ck. Eine wichtige Rolle bei allen Innovaneeschisigieludeérv/endingautomaten oder ©besteam®© f#r die
Austausch mit den Kunden. Dank der hochmoderri@anfpiainktignag f#r Heilgetrinkeautomaten an. Auch das A
stltten von BWT kann das Wiesbadener Unternehuohenksgpbewst!tendorientiert sich stark am Markt und am jewei
auf h"chstem technologischen Niveau auf die Bed#niiessedesrbfadch. Von der kleinsten Gr'ie X bis hin zu XL ist

tes und auf Kundenw#nsche eingehen. Anwendung das passende Filtersystem dabei. Bei der Ausv
richtigen Produkte unterst#tzen die pers"nliche Beratung un
Produktvielfalt f'r alle Anwendungen &Product Locator&. Diese ;bersicht zeigt auf einen Blick das

Bei der Gr#ndung 2005 ging das Unternehmen zuné&itsardidiearh!ltlichen Gr'Gen, die Vorteile und Anwendun
Filtersystemen Serie* A an den Start. Diese wurdesi@®8engini=zinen Filterkerzen.
neuen Generation der Filterkerzen ©bestmax®© erweitert. Mit dieser
Produktreihe bot BWT water+more als Erster auf deDneNzaukt ofiei y fiBtick
schen Kapazit'ten von 820 bis 7.500 Liter f#r Kaffeettadahibeistund und h"chste Qualit!t zu einem fairen Preis
erf#llt BWT water+more schon heute. Mit Blick in die Zukunft
_ _ _ Geschlftsf#hrer Dr. Frank Neuhausen nun verstlrkt an die Ar
Die Iglstungsf hige und kosten- rungen des Marktes von morgen: &Wir wollen uns noch st!r
g'nstige Filterkerze ©bestmax V© o
unseren Kunden und am Markt orientieren. Der Schwerpunkt
von BWT water+more. o _
Arbeit liegt heute und in Zukunft ganz klar auf der kundens
schen Betreuung. Schliedlich m"chten wir unsere Kunden auc
Vendingautomaten an. Und die Entwicklungen gehgg dantinuesiist#tzen, dass das Gesch!ft rund um bestes W
weiter: Die ©bestmax©-Serie ist um weitere Filtergntgneinte oheweasfoo zienter und erfolgreicher wird.&
dungsbereiche gewachsen, und auch sonst hat sich das Produkts-
ortiment des Wiesbadener Unternehmens erweitenivelioe higtettBiATunter:
. . water+more hy BWT GmbH
water+more nun f#r spezielle Anforderungen Flltersypﬁfgg@gsgg@ best-
maxPREMIUM® mit der AromaPLUS-Formel fi#r HEIH [@fé}ﬁﬁ%"fﬁ}%g&;!ﬁ. o
ke, ©bestprotect© f#r optimalen Kalk- und Korrosiorresdisizohet hichedns - 22

info@water-and-more.de

Salzgehalten im Wasser, ©besttaste© - die Aktivkohie-kziterkerigeldnd
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