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Hervorragende Wasserqualit!t ist heute eine der wichtigsten Voraus-

setzungen, um im starken Wettbewerb in der Vendingbranche be-

stehen zu k"nnen. Wo Qualit!t und Kostenkontrolle an erster Stelle 

stehen, da ist die Filterkerze ©bestmax V© von water+more erste Wahl. 

Denn sie bietet Technologie auf h"chstem Niveau zu einem attrakti-

ven Preis. Sie hat eine Kapazit!t von 2.200 Litern und besticht mit 

den Idealmaûen von 360 mm Gesamth"he und 115 mm Durchmes-

ser. Damit ist sie f#r zahlreiche Vendingautomaten bis 95$C Wasser-

temperatur bestens geeignet.

Bester Geschmack durch konstant hohe Wasserqualit!t

©bestmax V© reduziert gezielt die Karbonath!rte im Wasser und 

entfernt st"rende Partikel. Zugleich erh!lt die Filterkerze aber alle 

  Kompetenz und Innovation     f!r die Vendingbranche.
BWT water+more ist seit 2005 kom-
petenter Partner f!r die Betreiber von 
Vendingautomaten und Table-Top-Ge-
r"ten. Speziell auf die Bed!rfnisse der 
modernen Vendingbranche haben die 
Experten von BWT water+more ihre 
Filterkerze ©bestmax V© abgestimmt: 
Klein, kompakt und kosteng!nstig bei 
hoher Leistung, so erf!llt das # exibel 
einsetzbare Filtersystem auch die 
h$chsten Vendinganspr!che. 

Geschmack tragenden Stoffe, damit sich das Aroma der begehrten 

Heiûgetr!nke bestm"glich entfalten kann. Dazu wird das Wasser 

4-fach % ltriert, das Bypass-Wasser wird zus!tzlich #ber Aktivkohle 

und Fein% lter optimal aufbereitet. Das garantiert eine konstant hohe 

Wasserqualit!t und sch#tzt die Automaten vor Kalkeinlagerungen. Das 

kompakte Filtersystem kann sowohl vertikal als auch horizontal instal-

liert werden, ist Platz sparend und besonders montagefreundlich. Der 

Standard-Filterkopf f#r alle Produkte von BWT water+more h!lt die 

Kosten niedrig und gew!hrleistet eine hohe Betriebssicherheit. 

BWT und water+more: zwei starke Partner

Kunden von BWT water+more haben gleich zwei starke Partner an 

ihrer Seite. Die "sterreichische Best Water Technology (BWT) ist mit 

mehr als 65 Tochtergesellschaften und Beteiligungen sowie ihren 

mehr als 2.200 Besch!ftigten ein weltweit agierendes Unternehmen. 

Der Technologief#hrer in der Wasseraufbereitung legt den Schwer-

punkt auf Hygiene, Sicherheit und Gesundheit. water+more als hun-

dertprozentige Tochtergesellschaft #berzeugt mit dem &Mehr& f#r 

den Anwender und einem internationalen Vertriebsteam. Seit Mitte 

2006 gibt es Tochtergesellschaften in Frankreich, Italien, Belgien, 

den Niederlanden, 'sterreich, D!nemark und Schweden. &Denn 

unsere Produkte sind f#r den internationalen Markt entwickelt, so 

dass unsere Kunden ihre Konzepte in allen L!ndern gleichf"rmig um-

setzen k"nnen. So k"nnen sie ihre Marktposition st!rken&, sagt Dr. 

Frank Neuhausen, Gesch!ftsf#hrer von BWT water+more.
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Weitere Informationen unter:
water+more by BWT GmbH
Spiegelgasse 13
65183 Wiesbaden
Tel.  [+49] (0) 611 / 58019 - 0
Fax  [+49] (0) 611 / 58019 - 22
info@water-and-more.de
www.water-and-more.com

   f!r die Vendingbranche.
Neue Entwicklungen im Austausch mit den Kunden

So sind ebenso rasch wie das Vertriebsnetz in den vergangenen 

Jahren auch enge Kooperationen mit international f#hrenden Unter-

nehmen u. a. im Bereich Vending entstanden. Die Kunden von BWT 

water+more sch!tzen einerseits die Produkte, die speziell auf die 

Anwender zugeschnitten sind. Andererseits bietet das Unternehmen 

einen enormen Mehrwert: &Neben individuellen Vertriebsstrategien 

und Marketingmaûnahmen geh"ren auch Training und Produktschu-

lungen f#r Vertrieb und Techniker sowie Vor-Ort-Betreuung zu un-

serem Service, der das ©more© ausmacht&, so Dr. Neuhausen. Bei 

der Entwicklung seiner Produkte greift water+more nicht nur auf das 

umfassende Know-how seiner Mitarbeiter in allen Bereichen der Fil-

ter- und Gastro-Technologie und die Kenntnisse des Mutterkonzerns 

BWT zur#ck. Eine wichtige Rolle bei allen Innovationen spielt der 

Austausch mit den Kunden. Dank der hochmodernen Produktions-

st!tten von BWT kann das Wiesbadener Unternehmen schnell und 

auf h"chstem technologischen Niveau auf die Bed#rfnisse des Mark-

tes und auf Kundenw#nsche eingehen.

Produktvielfalt f"r alle Anwendungen

Bei der Gr#ndung 2005 ging das Unternehmen zun!chst mit den 

Filtersystemen Serie*A an den Start. Diese wurden 2006 mit der 

neuen Generation der Filterkerzen ©bestmax© erweitert. Mit dieser 

Produktreihe bot BWT water+more als Erster auf dem Markt die typi-

schen Kapazit!ten von 820 bis 7.500 Liter f#r Kaffeemaschinen und 

Vendingautomaten an. Und die Entwicklungen gehen kontinuierlich 

weiter: Die ©bestmax©-Serie ist um weitere Filtergr"ûen und Anwen-

dungsbereiche gewachsen, und auch sonst hat sich das Produkts-

ortiment des Wiesbadener Unternehmens erweitert. So bietet BWT 

water+more nun f#r spezielle Anforderungen Filtersysteme wie ©best-

maxPREMIUM© mit der AromaPLUS-Formel f#r Heiû- und Kaltge-tr!n-

ke, ©bestprotect© f#r optimalen Kalk- und Korrosionsschutz bei hohen 

Salzgehalten im Wasser, ©besttaste© - die Aktivkohle-Filterkerze und 

Die leistungsf"hige und kosten-
g!nstige Filterkerze ©bestmax V© 

von BWT water+more.

©bestmin© f#r die Aufmineralisierung salzarmen Wassers f#r Kaffee-

maschinen und Vendingautomaten oder ©besteam© f#r die optimale 

Dampferzeugung f#r Heiûgetr!nkeautomaten an. Auch das Angebot 

der Kapazit!ten orientiert sich stark am Markt und am jeweiligen 

Wasserverbrauch. Von der kleinsten Gr"ûe X bis hin zu XL ist f#r jede 

Anwendung das passende Filtersystem dabei. Bei der Auswahl der 

richtigen Produkte unterst#tzen die pers"nliche Beratung und der 

&Product Locator&. Diese ;bersicht zeigt auf einen Blick das Sorti-

ment und die erh!ltlichen Gr"ûen, die Vorteile und Anwendungsbe-

reiche der einzelnen Filterkerzen.

Die Zukunft im Blick

Starke Leistung und h"chste Qualit!t zu einem fairen Preis - das 

erf#llt BWT water+more schon heute. Mit Blick in die Zukunft denkt 

Gesch!ftsf#hrer Dr. Frank Neuhausen nun verst!rkt an die Anforde-

rungen des Marktes von morgen: &Wir wollen uns noch st!rker an 

unseren Kunden und am Markt orientieren. Der Schwerpunkt unserer 

Arbeit liegt heute und in Zukunft ganz klar auf der kundenspezi% -

schen Betreuung. Schlieûlich m"chten wir unsere Kunden auch k#nf-

tig darin unterst#tzen, dass das Gesch!ft rund um bestes Wasser 

noch einfacher, ef% zienter und erfolgreicher wird.&

Neu: 
Weitere 
Filtergr$ûen 
x und v. 


